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Diese ausfUhrlichen-Praxisgrondungsseminare-bieten
eine Fulle-hochwertigerinformationen;Fipps-und Hinweise
von ausgewdhlten Referenten rund-um-die-Erfllung des
Traums von der eigenen Zahnarztpraxis. s

Finden Sie d'dbe’i"lﬂl’éh’éigene-r[ﬂegk;_
erkennen und vermeiden Sie Stolperfallen,
erhalten Sie wer’rvollre“Anregungen, : =
nutzen.Sie den Austausch mit Kollegen

Und verfeinern Sie oereifs bestehendeldeen i

und Konzepte. . 2 v Zitate von Seminar-Teilnehmern

= X N e ,Das Seminar hat meine Erwartungen weit Gbertroffen.”
Ein-unvergessliches-=Rahmenprogramm-in-einem-—— o o
> »Besonders gefallen hat mir die Unabhdngigkeit.

fraumhaften Ambiente der Sonneninsel Mallorca Niemand will einem etwas verkaufen.
ISt gengdy de___r nchiige Ausglelch fur__d__“de Qusgefo Te_ e +Es war genau die richtige Mischung aus Vortrdgen, Ideen und :’t
Semlno:zgl’r - == AnstéBen sowie einem wunderschénen Rahmenprogramm.
Wahrenates gesomfen Aufenfhclfes‘sfehen == Es hat mir viel SpaB gemacht und mich deutlich weitergebracht.
Referenten den Teilnehmern fir personliche Gespr&che

und Nachfragen gerne zur VerfUgung.

,FUr mich ist es ein gutes Geflhl, dieses kompetente Netzwerk
kennenzulernen und an meiner Seite zu wissen. "

Um die Unabhdngigkeit dieser Seminare zu gewdhrleisten,
sind keine Dental Depots, Banken, Versicherungen
oder Einrichtungs-Hersteller dabei.

Die Unterbringung in-einer Wnderschénen 4*-Anlage
(siehe Bild rechts) sowie der klimatisierte Seminarraum
runden ein-auBergewdhnliches’ Semmur-ErIebms ab.
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Je mehr Sie wissen, umso wcmgcr musscn 5|c g lauben.
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AusfUhrlicher Erfahrungsberlchf eines Proxsgrunders '

Mein Weg:Anstettong-Uberahme. -Einstieg-oder Neugrondung
Was macht einen attraktiven Standort aus?

PraxisfUhrung alleine, mit Pariner-oder Angesiellten

Zeitplan und To-do-Liste einer Proxnsgrundung _—
Praxisplanung - Lass mal GEMEINS AM-eine-Praxis en’rwerfen

Die Finanzierung-meiner Praxis-(Fordertopfe; Darlehensformen, )
Marketing: "Ab wann, was und wie sollfe man es machen®
Betriebswirfschaff (Lesen einer BWA, Kennzahlen, .| =
Abrechnung: Die eigenen Leistungen sich fichtig-bezahlen lassen

Vertrage in der Praxis (Kauf-, Miet-, Personal- und Leasingvertrage)
Personal: Wie gewinne und halte ich Mitarbeitere

Business=Plan - Das Herzstiick der Praxisgrindung

Mindestumsatz, Personalkosten;-tavestitionen; Tilgung,

Steuern, Abschreibungen, private Lebenshaltung ,
Versicherungen fUr Praxis, Personal und Inhaber

Ideen sich-vom-Wettbewerb-abzuheben——-

In Kooperation mit:
Deutscher Zahndrzte
Verband e.V.
A enTisa

04.-07. Juni "26
24.-27. Sep 26

Termine

Ort Cala Ratjada

380 £ / Person im DZ
470 € / EZ

Kosten

Leistungen

Hin- und Rickflug / Transfer auf Mallorca
Ubermnachtung / Frihstick in 4***-Anlage
Abendessen / Seminargetrdnke und —Imbiss
Praxisgrinder-Seminar

Unvergessliches Rahmenprogramm

AIIe Angaben Jewells zzgl gesetzl. MwsSt.




DentBeratung - Thomas Kirches
Casinostr.4
47877 Willich

)

DENTBERATUNG

Thomas Kirches
Unabhingig & Personlich

Telefon +49/2154-5025356
Fax +49/2154-5025357

(

info@dentberatung.de
www.dentberatung.de - =

Gerne senden wir Ihnen das Anmeldeformular zu
und stehen fUr weitere Infos zur VerfGgung.

Fotos - Marsha Glauch, Monika Umland, E. Bodenmiiller u.a. / Druckfehler, Anderungen und Irrtiimer vorbehalten.



